
   

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Éxito empresarial a largo plazo gracias a las conexiones personales 

Equipo de BNI 

En la era digital actual, es fácil caer en la trampa de confiar únicamente en el 

marketing online y las redes sociales para construir tu negocio. Aunque estas 

herramientas pueden ser eficaces, no pueden sustituir el poder de las 

conexiones personales cuando se trata del éxito empresarial a largo plazo. Para 

los Miembros de BNI, cultivar las relaciones personales con otros Miembros es 

un aspecto fundamental para hacer crecer sus negocios. El concepto de 

Referencias De Por Vida consiste en llevar ese valor al siguiente nivel, 

comprometiéndose con un enfoque a largo plazo del networking y la generación 

de referencias. En este artículo, exploraremos la importancia de las conexiones 

personales en el éxito empresarial a largo plazo y cómo los Miembros de BNI 

pueden aprovechar esas conexiones para obtener el máximo beneficio. 

 

Construir el éxito empresarial a largo plazo a través de las relaciones 

personales 

 

En esencia, la filosofía de BNI, Givers Gain significa que al dar negocio a los 

demás, recibirás negocio a cambio. Esta filosofía se basa en el entendimiento 

de que el networking no consiste sólo en hacer ventas, sino en construir 

relaciones a largo plazo basadas en la confianza, el respeto y el beneficio mutuo. 

Esto es especialmente cierto cuando se trata de generar referencias, que son el 

alma de los negocios de muchos Miembros de BNI. Cuando se tiene una relación 

personal con alguien, es más probable que se confíe en esa persona y se le 

recomienden negocios. Esta confianza se construye con el tiempo, a través de 

interacciones regulares y experiencias compartidas. 

 

Las conexiones personales son un componente clave del éxito empresarial a 

largo plazo. Cuando se trata de hacer networking y establecer relaciones, pocas 

organizaciones son tan eficaces como BNI. BNI proporciona a los empresarios y 

profesionales una plataforma para conectar con otras personas de su sector, 

establecer relaciones y generar nuevas oportunidades de negocio. 



De Invitado a Miembro: La historia de éxito de Tammy Samuel en BNI 

 

Tammy Samuel, actual Miembro de BNI en EE.UU., comparte su experiencia 

con BNI. Dice: "Conocí BNI a través de mi mentor de franquicias y cada vez que 

hablábamos, me preguntaba: '¿Ya te has unido? Cuando por fin cedí y fui a una 

reunión, me enamoré de la amistad del equipo, del ambiente familiar, de las 

referencias constantes de las que todos hablaban y del deseo genuino de que 

todo el mundo tuviera éxito. En los 3 primeros meses de Miembro, las referencias 

que recibí pagaron mi cuota anual de Miembro." 

 

Más allá de las referencias: Los beneficios adicionales de cultivar las 

conexiones personales 

 

Pero el valor de las conexiones personales va más allá de generar referencias. 

Cuando se cuenta con una red de colegas y amigos de confianza, se dispone de 

un sistema de apoyo al que recurrir cuando se necesitan consejos, recursos o 

simplemente un oído. Los negocios pueden ser duros, y es esencial tener a 

gente a tu lado que entienda por lo que estás pasando y pueda ofrecerte 

orientación y apoyo. 

 

Las conexiones personales son un componente clave del éxito empresarial a 

largo plazo. Al entablar relaciones genuinas con otras personas de su Grupo, los 

Miembros de BNI pueden generar más referencias, establecer un sistema de 

apoyo y sentar las bases de un negocio próspero que puede durar años o incluso 

décadas. Referencias De Por Vida consiste en adoptar un enfoque a largo plazo 

para el networking y la generación de referencias. Las conexiones personales 

son una parte fundamental de ese enfoque. Por lo tanto, dedica tiempo a conocer 

a tus Miembros de BNI e invierte en esas relaciones a largo plazo. La 

recompensa merecerá la pena. 

 

Si aún no eres Miembro de BNI, no pierdas la oportunidad. Si estás buscando 

estrategias para el desarrollo empresarial, has llegado al lugar adecuado. BNI 

cuenta con más de 38 años de experiencia en networking y educación 

empresarial. ¡Estamos deseando conocerte! 

 

 


