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Cuando alguien te pregunta a qué te dedicas, ¢, Cuales son las primeras palabras
que salen de tu boca? Silas palabras no te salen facilmente, sigue leyendo...

Cuando alguien te pregunte a qué te dedicas, asegurate de tener preparada una
respuesta concisa y facil de recordar. La capacidad de atencién de un adulto
medio es de s6lo 20 segundos, asi que una respuesta larga no va a funcionar.

Mucha gente cree que para hacer networking con éxito y conseguir el mayor
namero de referencias, tiene que contar cada cosa que hace su empresa. Esta
idea erronea lleva a muchas personas a creer que hablando con todas las
personas de la sala maximizaran sus referencias. Esto no es asi en absoluto. En
realidad, aburre al publico al que va dirigido con mas informacién de la que
podrian recordar.

Céntrate en crear una propuesta de venta Unica para tu empresa, negocio 0
servicio que puedas utilizar cuando estés haciendo networking. Tu propuesta
de venta Unica sera un breve resumen de tu empresa, la palabra clave es breve.
Vas a querer compartir esta descripcion de forma concisa y, al mismo tiempo, lo
mas atractiva posible. Esto ayudara a tu audiencia a entender lo que haces, y Si
has presentado tu negocio de forma convincente, es mas probable que te
recuerden.

Breve, impactante, informativa

Pienso en la propuesta de venta Ginica como una respuesta personal a la vieja
pregunta que a todos nos han hecho un millén de veces: "¢ A qué te dedicas?"

Cuando alguien te pregunte a qué te dedicas, evita dar una respuesta como "Soy
consultor." La mitad de los empresarios del mundo pueden decir eso, y en
realidad no le dice nada a nadie.



En lugar de eso, podrias decir: "Trabajo con pequefias y medianas empresas
para ayudarles a atraer mas clientes de los que pueden manejar." Esto es breve,
impactante e informativo.

Otro ejemplo es alguien que dice: "Poseo y dirijo una tienda de articulos
deportivos." Podrian ser mas especificos compartiendo los beneficios que los
clientes reciben de su negocio. "Me dedico a los articulos deportivos y me
especializo en deportes de equipo. He equipado a la mayoria de los equipos de
futbol de los institutos locales y ofrezco equipaciones a medida con un descuento
considerable y una entrega rapida."

Una propuesta de venta Unica es algo que debe adaptarse a cada negocio en
concreto, pero ¢te das cuenta de que es mas eficaz que decir a la gente que
eres consultor o propietario de una tienda? Sean cuales sean las 12 o 20
palabras que elijas para tu propuesta de venta Unica, asegurate de que tu
respuesta sea rapida e informativa, sin que suene ensayada.

Recuerda que una buena propuesta de venta Unica esta disefiada para ayudar
a los demas a comprender el valor Unico de lo que haces. Te hara mucho mas
eficaz en eventos de networking empresarial y también te hard sentir mas
comodo cuando te presentes a gente nueva porque tendras la confianza de
saber exactamente qué decir.

Tu propuesta de venta Unica debe ser breve, concisa y directa, sin vaguedades
ni equivocos. Tu objetivo es abrir la puerta a una conversaciéon, no dejar
confundido a ningln contacto potencial. El mayor indicador de una buena
propuesta de venta Unica es gue consigue que la gente te pregunte mas sobre
tu negocio y realmente esten interesados en hablar de lo que haces.



