
¿Cómo te ha ayudado BNI personalmente?
Me ha permitido conocer a muchas personas interesantes, he hecho amigos y hasta he consolidado
una relación personal con mi actual pareja.

¿Cómo te ha ayudado BNI profesionalmente?
Me ha permitido potenciar mis competencias (soft skills) y me ha dado una mayor visibilidad en el
mundo de los negocios.

¿Por qué recomendarías BNI a un amigo?
Porque si quiere mejorar como persona, crecer como emprendedor y hacer más negocios para sí
mismo o para su empresa. El esfuerzo y compromiso que ponga en BNI se verán recompensados
con resultados tangibles y nuevas oportunidades de crecimiento.

BNI me ha permitido conocer a cientos de
empresarios, de España y Latinoamérica,
en los que he descubierto cientos de
pequeños reflejos de lo que soy como
persona, emprendedor y empresario.
Me ha ayudado a reconocer todo lo
bueno que ya tenía y a aprender a
mejorar todo lo que necesitaba personal y
profesionalmente.

¿Qué porcentaje de tu negocio
procede de referencias de BNI?
Según los años ha fluctuado de un 10 a
un 30%. Es decir, una parte significativa
de mis ingresos y oportunidades de
negocios proviene de las referencias que
he recibido a través de esta increíble red
de contactos.
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