
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Nunca te rindas 

Por: Dr. Ivan Misner 

Como parte de un discurso de graduación, se cree que Winston Churchill dijo una vez: 

“¡Nunca, nunca, nunca te rindas!”. 

Aunque me encanta esta cita, la parte izquierda de mi cerebro me dice que, en lo que 

respecta a los negocios, eso no es lógico. Hay que saber cuándo es el momento de 

rendirse. Afortunadamente, mi hemisferio derecho suele ganar la batalla en este tema. 

Verás, puede que no sea la persona más inteligente o con más éxito de la sala, pero 

casi siempre soy la más decidida. 

Creo que si tienes información realmente buena y te sientes seguro de tu visión y tus 

objetivos, entonces debes ser persistente en tu enfoque y nunca rendirte. He aplicado 

ese enfoque durante la mayor parte de mi vida. 

En 1992, terminé el manuscrito de The World's Best Known Marketing Secret (El secreto 

de marketing más conocido del mundo). Durante un periodo de 18 meses, envié mi 

manuscrito a 45 editoriales de toda Norteamérica. Es bastante difícil escribir un libro, 

pero enviarlo y esperar que alguien más vea su potencial como tú lo ves es aún más 

difícil. Lo envié a 45 editoriales y recibí 44 rechazos, no iba a rendirme hasta que alguien 

me diera una oportunidad. 

Recuerda que publicar un libro en la década de 1990 era mucho más difícil. Ahora es 

muy fácil autopublicarse a través de Amazon. Cuando este libro salió a la venta en 1994, 

los libros de negocios vendían una media de menos de 7000 ejemplares y las editoriales 

no querían invertir en un libro que solo vendía esa cantidad. 

En 1994, el libro se publicó y, desde entonces, ha tenido cuatro ediciones, se ha 

traducido a más de 10 idiomas y se han vendido cientos de miles de ejemplares. 

 

 

 



 

Mi registro original de envío 

 

Hace un tiempo, estaba revisando algunos archivos antiguos y encontré los registros 

que guardaba de todas las personas a las que envié ese manuscrito, y eso me recordó 

la determinación que sentía. Si hubiera renunciado en el número 44, tal vez nunca me 

habría convertido en un autor superventas en múltiples mercados de todo el mundo. Esa 

y muchas otras experiencias que he tenido a lo largo de mi vida me han llevado a creer 

que, si tienes confianza en lo que haces, nunca debes rendirte. Nunca, nunca, nunca te 

rindas. 
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